E Concediat

Ghid: Primii pasi in antreprenoriat

+ 1. Clarifica-ti motivatia
Tnainte de a incepe, intreaba-te:

e De ce vreau sa fiu antreprenor?
e Ce asteptari am (independenta, bani, satisfactie personalad)?
e Sunt dispus sa invat constant si sa-mi asum riscuri?

<~ Noteaza-ti pe hartie raspunsurile. Ele vor fi busola ta.

*+ 2 ldentifica ideea de afacere

e Pleaca de la competentele tale (ce stii sa faci bine).
e Uita-te la pasiunile tale (ce iti place sa faci).
e Verifica cererea din piata (oamenii chiar au nevoie de asta?).

¢ Exemplu: daca stii contabilitate » freelancing servicii contabile; daca iti

L

place gatitul » cofetarie mica online.

¢+ 3 Testeaza ideea inainte de a investi

e Intreab3 prieteni/potentiali clienti ce parere au.
e Oferd primele servicii/produse la scard mica.
e Culege feedback si vezi daca exista interes real.

* 4 Alege forma juridica potrivita
In Romania ai cateva optiuni:

e PFA (Persoana Fizica Autorizata): simplu, rapid, bun pentru
freelanceri.

e SRL (Societate cu Raspundere Limitata): flexibil, bun pentru afaceri
Ccu parteneri.

e |l (Intreprindere Individuald): asemanatoare PFA, dar cu mai multa
libertate.



o Resurse utile:

e ONRC -Infiintare firm3a
e ANAF - Reguli fiscale PFA/SRL

* 5. Calculeaza costurile de start
Fa o lista cu:
e Cheltuielifixe (inregistrare firma, chirie, echipamente).
e Cheltuieli variabile (materie prima, transport, utilitati).

e Costuri de marketing (site, promovare).

<= Intrebare cheie: ,Cati bani am nevoie pentru primele 6 luni?”

¢ 6. Cauta finantare (daca este necesar)
Optiuni:

Economiile proprii.

Ajutor din partea familiei.

Credite bancare pentru startup.

Programe guvernamentale: Start-Up Nation.

Fonduri europene: POC - Program Operational Competitivitate.

* 7.Creeaza un plan simplu de afaceri

Nu trebuie sa fie complicat. Contine:

Produs/serviciu oferit.

Clientii tinta.

Preturi.

Canale de vanzare (online, offline).
Cum te promovezi.

+ 8. Construieste vizibilitatea

e Creeaza un site simplu (WordPress, Wix).
e Fa pagini pe retele sociale (Facebook, Instagram, LinkedIn).
e Cere recomandari de la clientii initiali.



¢+ 9 Lanseaza un ,pilot”

Nu astepta sa fie totul perfect. Testeaza cu un produs/serviciu mic, la un
grup restrans de clienti.
¢r Vei invata din feedback si vei ajusta.

+ 10. Gandeste pe termen lung

e Cum iti vei creste afacerea?
e Ce clienti noi poti atrage?
e Potiadauga produse/servicii noi?

Checklist final — Primii pasi in
antreprenoriat

[J Mi-am clarificat motivatia si asteptarile.

[J Am identificat o idee bazata pe abilitati, pasiuni si cererea pietei.
[J Am testat ideea la scara mica.

[0 Am ales forma juridica potrivita (PFA/SRL/I).

[J Mi-am calculat costurile pentru 6 luni.

[J Am explorat sursele de finantare disponibile.

[J Am facut un plan simplu de afaceri.

[0 Am creat vizibilitate (site, social media, recomandari).

[J Am lansat un proiect pilot.

[J Am stabilit pasi de crestere pe termen lung.



